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Presentación

 Marzo 2023

A la finalización del año 2021, todos pensábamos que los efectos de la pandemia remitirían con la 

entrada del siguiente año y la normalidad volvería a nuestras vidas. Pero nadie imaginaba que pudiera 

desencadenarse una guerra en plena Europa como consecuencia de la invasión de Rusia a parte del 

territorio ucraniano. Tampoco nadie creía que dicho conflicto fuera a prolongarse tanto en el tiempo 

y que sus efectos para la economía mundial fueran a ser tan intensos y globales. En poco tiempo, nos 

dimos cuenta, tanto ciudadanos como empresas, del efecto que conflictos y hechos como este provocan 

a nivel global, sin escapar nadie ni nada prácticamente a sus efectos y consecuencias.

 

Así, la dependencia que especialmente los países europeos tenemos del gas y el petróleo ruso, de los 

cereales y otras materias primas estratégicas en el caso de Ucrania, nos presentaron, junto con los aún 

efectos negativos de la pandemia, ante una crisis de precios, inflación, desabastecimiento en algunos 

casos o importantes problemas en las cadenas de suministro globales. Una situación para muchos 

desconocida y que recordaba a épocas vividas hace más de 50 o 60 años.

 

Con todo ello, y con las dificultades del contexto, las actividades relacionadas con la internacionalización 

ha regresado de manera decidida en nuestras empresas en lo que a promoción exterior se refiere. Las 

empresas no han dejado de exportar en estos últimos tiempos, pero las circunstancias han dificultado 

y dificultan aún el desarrollo de ciertas actividades que permiten a las empresas impulsar su presencia 

internacional y estar al tanto de las oportunidades de negocio globales. Y aun así, actividad en este 

sentido no se ha recuperado con la celeridad que nos gustaría.

 

2022 no ha sido un mal año desde el punto de vista económico y para las exportaciones. Los precios de 

las materias primas han mantenido una tendencia alcista durante todo el ejercicio y las empresas no 

han tenido más remedio que repercutir estas subidas a sus clientes en la mayoría de los casos. En otros 

casos, ante las administraciones, las dificultades de actualización de precios en contratos ya firmados, 

han supuesto una dificultad adicional en determinados sectores y especialmente en nuestro país. El 

comportamiento del comercio exterior ha sido positivo, destacando el de Europa que se consolida como 

nuestro primer cliente. Los altibajos en la paridad con el dólar han dejado unos resultados irregulares 

en los mercados del dólar. En nuestro presente, cobra especial relevancia la capacidad que tenga Europa 

para ejecutar de manera efectiva y eficaz los fondos de recuperación previstos tras la pandemia. Unos 

fondos que deben impulsar y llegar también a las empresas para provocar un cambio estructural y un 

salto cualitativo y cuantitativo que, en el caso de la industria española, la sitúe poco a poco en un lugar 

más destacado del actual.
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Pero más allá de estas limitaciones en el plano global y del futuro incierto con el que nos hemos 

acostumbrado a convivir, nos gustaría destacar la diversificación del portfolio de servicios ofrecidos 

desde las asociaciones que conforman el Grupo GEX. Desde hace unos cuantos años han venido 

ampliando su campo de actuación hacia otros ámbitos, bajo un formato basado en el fomento de la 

colaboración entre empresas como vía a través de la cual afrontar los retos del futuro. Retos en materia 

de internacionalización, de innovación, de formación o de representación sectorial. Un enfoque que 

busca que las empresas obtengan un impacto positivo en sus organizaciones como consecuencia de 

su participación en las asociaciones. Este trabajo ha permitido ofrecer a nuestros socios servicios de 

mayor valor añadido, atendiendo mejor sus necesidades con una perspectiva integral, ayudándoles así 

a enfrentarse a los retos actuales con mayor garantía de éxito.

 

Sin embargo, el comportamiento y la fidelidad de las empresas asociadas a las cuatro asociaciones del 

grupo Agex, Agragex, Fundigex, Siderex y Mafex ha constatado el buen momento por el que pasan y 

no queremos dejar pasar más tiempo para agradeceros a todas las entidades con las que colaboramos 

habitualmente así como a las empresas asociadas en particular por vuestro apoyo y confianza. Solo nos 

resta desearos que el próximo ejercicio este lleno de salud y buenos resultados.

 
Borja Lambea

Presidente
Carlos Álvarez

Presidente
Jaime Hernani

Director
Víctor Ruiz
Presidente
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COMITÉ DE DIRECCIÓN DE 
FUNDIGEX

El Comité de Dirección de la Asociación está compuesto 
por las siguientes personas y empresas: 

Presidencia

Sr. Borja Lambea
REINOSA FORGINGS AND CASTINGS S.L.

Vicepresidencia
Sr. Marcial Alzaga                   
AFPVN

Vocales
Sr. Jon Arcelus
FUNDICIÓN EN CÁSCARA, S.A.

Sr. Igor Olagüe
FUNDICIONES AIZPURUA, S.A.

Sr. Tomás Dasgoas
FUNDICIONES DE ACEROS ESPECIALES D, S.L.

Sr. Pablo Escudero
FUNDICIONES FUMBARRI DURANGO, S.A.

Sr. Raúl García
FUNVISA, S.L

Sr. Eneko Barrena
GURELAN, S.A.

Sr. Rafael de la Peña
GUIVISA, S.L.

Sr. Alberto Martínez
METAL SMELTING, S.A.

Sr. Miguel Ángel Gordaliza
VIBROTECH ENGINEERING, S.L.

EQUIPO HUMANO 
El equipo que trabaja en FUNDIGEX está compuesto 
por las siguientes personas: 

Directora	
Marina Giacopinelli	

Internacionalización y Marketing
Estibaliz Goitia
Irune Arana

Internacionalización y Servicios
Nerea Frías

Recursos Humanos y Financiero	
Yolanda Peña
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Estimados Amigos,

Nos encontramos en la era post Covid-19, pero no por ello el mundo se nos presenta más seguro. Este ha sido un año 
que ha venido marcado por el conflicto bélico entre Rusia y Ucrania, que está causando principalmente bajas humanas 
y que ha puesto de manifiesto cuán efímera es la sensación de libertad de nuestra sociedad. 

Como consecuencia, hemos visto como los costes energéticos, causa principal de la inflación en nuestro país, han 
disparado los precios de todos los productos…  Así, la industria ha sufrido la subida en los costes energéticos, en la 
materia prima, en los insumos, en los costes logísticos y si bien algunos se logran repercutir al cliente, mucho otros no. 
Venimos encadenando hasta septiembre 20 meses de subida en el índice de precios industriales y las previsiones de 
crecimiento para 2023 se han visto reducidas y la inflación no parece tocar techo.  

Todo se confabula en nuestra contra; no obstante, si bien llevamos dos años escuchando el vaticinio de la gran recesión, 
ésta parece posponerse o, por lo menos, por lo general, las fundiciones están con una carga de trabajo bastante 
satisfactoria. Además, tras arduas negociaciones para conseguir la aceptación de la indexación de los precios de la 
energía y ciertos insumos, los márgenes parecen volverse aceptables nuevamente.

Los mercados exteriores pueden ser la mejor opción para que nuestra industria, que ha demostrado ser resiliente y 
transversal, pueda aumentar su cota de mercado y así diversificar y obtener mejores resultados. 

Este año ha quedado patente la necesidad que tenían las empresas de volver a los eventos presenciales, reencontrarse 
con los agentes del sector e investigar nuevos mercados. Como consecuencia, en FUNDIGEX hemos tenido que ser más 
activas que nunca, acompañando a las empresas donde precisaban y poniendo a su alcance todas aquellas herramientas 
que les puedan facilitar el camino en los mercados exteriores.  

Así, como resumen, hemos organizado 12 actividades de promoción exterior (Ferias, Congresos y Misiones Directas) en las 
que han participado 94 empresas, una Misión Inversa en la que 6 empresas europeas han visitado 19 plantas productivas, 
1 Jornada Técnica con 5 ponencias y cerca de 60 asistentes, 4 cursos o talleres con 52 participantes. Hemos dado charlas, 
distribuido estudios, canalizado casi 120 consultas de fundición. Tenemos 4 Grupos de trabajo activos con cerca de 30 
empresas, los comités, las labores de marketing, las reuniones con administraciones etc… seguiría enumerando lo que 
ha ocupado nuestro día a día a lo largo del 2022, pero creo que si seguís leyendo la memoria, os enteréis de una forma 
más visual… e incluso puede que os encontréis en alguna foto.

Gracias a ICEX, el Ministerio de Industria, Comercio y Turismo, el Gobierno Vasco y SPRI por su incansable apoyo y 
apuesta por nuestro sector: la industria de la Fundición .

Y, sobre todo, mil gracias a todos vosotros, nuestros asociados, por seguir a nuestro lado, impulsando proyectos, 
proponiendo actividades y acompañándonos ahí donde vamos!

Marina Giacopinelli
FUNDIGEX

INTRODUCCIÓN                                                                                                      
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INTERNACIONALIZACIÓN

MIDEST
París (FRANCIA)
Del 17 al 20 de mayo

Responsables
Nerea Frías
Empresas participantes
6 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Subcontratación con zona específica para fundición

Nos encontramos en el año del retorno de las ferias internacionales, el año en el que todos los organizadores feriales 
de nuestro sector se pusieron de acuerdo para agendar los grandes eventos a lo largo del 2022, eventos en los que 
Fundigex, naturalmente, participó.

FERIAS

CASTEXPO & METALCASTING CONGRESS
Columbus (ESTADOS UNIDOS)
Del 23 al 26 de abril

Responsables
Nerea Frías
Empresas participantes
5 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Fundición y maquinaria para la fundición

Dentro del Grupo de Trabajo de EEUU, se decidió participar en este evento exclusivamente norteamericano, en el que 
mantuvimos una reunión con la American Foundry Society para intercambiar opiniones acerca de los retos de nuestro 
sector.
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EUROGUSS
Nuremberg (ALEMANIA)
Del 8 al 10 de junio

Responsable
Marina Giacopinelli
Empresas participantes
7 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Inyección - maquinaria y fundición 
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CASTFORGE
Stuttgart (ALEMANIA)
Del 21 al 23 de junio

Responsable
Marina Giacopinelli
Empresas participantes
15 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Fundición y forja

La feria CAST FORGE fue, sin duda, la feria más 
interesante del año, según los expositores, con unos 
resultados a priori fantásticos. La profesionalidad de 
los visitantes y el enfoque tan específico de la feria, la 
convertirá en la más importante de nuestro sector a 
nivel europeo. 

Cabe resaltar que FUNDIGEX fue la única Asociación 
internacional invitada a presidir junto con BDG, la 
Federación Alemana de Fundición, La Asociación 
Alemana de Forja, el Director de la feria Stuttgart 
y el Director del Certamen, la rueda de prensa de 
inauguración de la feria. 

Asimismo, la organización ferial invitó a FUNDIGEX 
a dar una ponencia sobre la situación y los retos del 
sector español de la fundición.



1515



1616

FU
N

D
IG

EX
FU

N
D

IG
EX

HANNOVER MESSE USA
Chicago (Estados Unidos)
Del 12 al 17 de sepriembre

Responsable
Marina Giacopinelli, Nerea Frías
Empresas participantes
4 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Subcontratación

Otra de las actividades impulsadas por el Grupo de Trabajo de EEUU, fue la participación en la feria Hannovermesse USA, 
en la que obtuvimos mejores resultados que en ediciones anteriores.

METAL & METALLURGY
Shanghai (CHINA)
Del 19 al 21 de septiembre

Responsable
Marina Giacopinelli
Empresas participantes
3
Subsectores representados
Maquinaria para fundición

A pesar de no poder atender la feria presencialmente, y la política “China for China”, el gigante asiático sigue siendo 
un mercado interesante. 
FUNDIGEX, como viene siendo habitual, y especialmente invitada gracias a la buena relación con la Asociación China de 
Fundidores, participa en la inauguración por vía remota. 
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ALUMINIUM
Düsseldorf (ALEMANIA)
Del 27 al 29 de septiembre

Responsable
Estibaliz Goitia
Empresas participantes
8 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Aluminio en general
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FUNDIEXPO
Monterrey (MÉXICO)
Del 28 al 30 de septiembre

Responsable
Nerea Frías
Empresas participantes
8 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Fundición y maquinaria para la 
fundición
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TURQUÍA
VISITA A FERIA ANKIROS
Del 6 al 8 de octubre

Responsables
Estibaliz Goitia
Empresas participantes
4 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Fundición y maquinaria para la fundición

MISIONES COMERCIALES, TECNOLÓGICAS 
Y DE ESTUDIO
Este año, como siempre, hemos ofrecido a todas aquellas empresas interesadas en un determinado mercado, visitar 
las ferias en las que hemos expuesto, poniendo a su disposición estudios y bases de datos específicas del mercado 
correspondiente.

En esta ocasión, también hemos mantenido reuniones con la Asociación Japonesa de Fundidores y con la Sociedad 
Coreana de Fundidores para organizar misiones de estudio a dichos países y crear una plataforma de colaboración entre 
las empresas. 

Cuanto más juntas estén las empresas, más probabilidades hay de encontrar nexos comunes que posibilitan la 
colaboración entre ellas y es por ello que tratamos de viajar de forma conjunta, bien para visitar una feria, o para 
prospectar un nuevo mercado o incluso para estudiar nuestra industria en otros países, para intercambiar ideas y formas 
de trabajar y entender nuestro sector.

ELMIA 
SUBCONTRACTOR
Jönköping (SUECIA)
Del 15 al 17 de noviembre

Responsable
Marina Giacopinelli
Empresas participantes
6 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Subcontratación
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CONGRESO MUNDIAL DE 
FUNDICIÓN
Busan (COREA)
Del 16 al 20 de octubre

Responsable
Marina Giacopinelli
Empresas participantes
8 + FUNDIGEX
Subsectores representados
Fundición y maquinaria para la fundición

Cada dos años se celebra este gran evento en el que se presentan los últimos avances tecnológicos y de desarrollo del 
sector. En esta ocasión, fueron 6 las ponencias ofrecidas por nuestros socios y entre ellas, la de nuestra socia Patricia 
Caballero de Tecnalia recibió el premio “Vita Activa” por su investigación sobre “El reciclaje biológico de arena de 
fundición para uso de sustrato ecológico”.



2121

MISIONES INVERSAS
Este año por fin hemos podido retomar de lleno esta interesantísima actividad en la que ofrecemos a potenciales clientes 
europeos desplazarse a España para visitar a nuestras fundiciones y sus plantas productivas.
A lo largo del 2022 fueron 6 las empresas extranjeras que aceptaron la invitación, empresas provenientes de Suecia, 
Bélgica, Suiza y Alemania y que a lo largo de una semana realizaron un total de 19 visitas a diferentes instalaciones. 

En FUNDIGEX somos firmes defensoras de esta tipología de actividad, ya que estamos convencidas de que la visita en 
planta siempre influye de manera positiva en la toma de decisión a la hora de incluir una Fundición en la cartera de 
proveedores. 
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ORGANIZACIÓN Y PARTICIPACIÓN EN 
JORNADAS, CURSOS Y TALLERES
Se nota que a medida que se está retomando la actividad de promoción exterior, las empresas no disponen del tiempo 
que tenían durante la pandemia para apuntarse a los cursos y jornadas que ofrecemos. Intentando adaptarnos un poco 
a las necesidades y disponibilidad de las empresas, hemos reducido la oferta de los que ponemos en marcha y, sobre 
todo, intentamos organizarlos según temáticas que proponen nuestros socios. Así, a lo largo del 2022 se organizaron 4 
actividades de este tipo que contaron con un total de 109 participantes.

17 de marzo 

Ponentes: 5

Asistentes: 57 

Subsectores: maquinaria para la fundición

En el mes de marzo, FUNDIGEX organizó una Jornada Técnica Virtual en torno a soluciones inteligentes para la fundición 
no férrica dirigida a empresas en Latinoamérica y España.

Esta iniciativa se impulsó en el seno de la Asociación, propuesta por los socios pertenecientes a la sección de Fabricantes 
de Equipamientos y Servicios para la fundición, y con el apoyo de Fundipress, FEAF y la Sociedad Mexicana de Fundidores, 
a fin de dar a conocer los últimos avances tecnológicos para este segmento al gran mercado hispano.

La jornada, sobre todo teniendo en cuenta que ha sido la primera apuesta de este tipo desde la Asociación, fue todo 
un éxito. 5 de nuestros socios ofrecieron ponencias a los cerca de 60 participantes, la mayoría de diferentes países 
latinoamericanos como México, Brasil, Argentina, Chile, Ecuador, Perú etc. 

Se planteará realizar este tipo de Jornadas Técnicas Virtuales para otros mercados en el futuro.

JORNADA TÉCNICA SOBRE SOLUCIONES INTELIGENTES PARA 
FUNDICIÓN NO FÉRRICA
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JORNADA: CÓMO EL CANAL DIGITAL PUEDE 
AYUDARNOS A RENTABILIZAR FERIAS 

Fecha: 29 de enero

19 participantes

Ponentes: Weroi de forma virtual vía Zoom

Mediante esta jornada gratuita, pretendimos ofrecer a nuestras empresas asociadas una manera de conseguir aprovechar 
la gran inversión que supone participar en una feria, consiguiendo incrementar el número de leads con una adecuada 
estrategia digital.

JORNADA: GESTIÓN DE COBRO EN OPERACIONES 
INTERNACIONALES
Fecha: 10 de marzo

15 participantes

Ponentes: Tacex - Asesoría de Comercio Internacional

Lugar: Oficinas Fundigex

Respondiendo a las declaradas inquietudes de nuestros socios en materia de cobros y pagos internacionales, pusimos 
en marcha este taller con el objetivo de aprender a minimizar el riesgo financiero en la exportación y saber analizar los 
costes derivados de las operaciones internacionales.

SEMINARIO: CONTRATOS DE AGENCIA
Fecha: 24 de marzo

10 participantes

Ponente: Rocco Caira

Lugar: Oficinas Fundigex y vía Zoom

Muchas de nuestras empresas han sufrido las consecuencias de no atar bien los condicionantes del contrato con Agentes. 
En este seminario, quisimos informar a las empresas de sus derechos, de los derechos del Agente Comercial y cómo 
prevenir problemas y aplicar condiciones que más nos favorecen.

CICLO FORMATIVO: DIGITALIZACIÓN COMERCIAL Y 
LAS HERRAMIENTAS DISPONIBLES
Fechas: 4 sesiones: 11, 18, 25 de marzo y 1 de abril

8 participantes

Ponentes: Weroi vía Zoom

En el mes de marzo, con el fin de dar a conocer la importancia de estar presente en los medios digitales, pusimos en 
marcha un ciclo formativo de 4 jornadas orientadas a nuestro sector. El objetivo era proporcionar a nuestras empresas el 
conocimiento y las herramientas disponibles para obtener un mejor aprovechamiento de los medios digitales.



2424

FU
N

D
IG

EX

VIGILANCIA DE MERCADO Y GESTIÓN 
DE OPORTUNIDADES DE NEGOCIO 

CONFLICTO BÉLICO RUSIA – UCRANIA
En esta ocasión, hemos estado monitorizando muy de cerca la invasión rusa de Ucrania y los efectos que ha tenido para 
nuestro sector, tanto a nivel de clientes de la zona como a nivel de proveedores. Rusia y Ucrania eran los principales 
proveedores de determinadas materias primas a Europa, con lo que nuestras empresas se han visto obligadas a buscar 
alternativas mucho menos asequibles. También ha sido grande la incertidumbre que han provocado los listados de 
empresas y personas sancionadas y que han originado múltiples reuniones y consultas al Ministerio de Industria, Comercio 
y Turismo y a la Subdirección de Defensa y Doble Uso para solventar las consultas de nuestras empresas. 

FONDO DOCUMENTAL
Como siempre, intentamos monitorizar los mercados para ver donde se presentan nuevas oportunidades o donde hay 
que tener más cuidado a la hora de hacer negocios. Al fin y al cabo, las diferentes tendencias geopolíticas marcan 
nuestro éxito o fracaso en diferentes mercados y es importante estar informados.

Por ello, a lo largo del 2022 se han canalizado 134 noticias y 120 Estudios, además de más de 10 fichas de fundición 
básicas editadas por Fundigex a fin de que las empresas puedan hacer una foto de la tendencia de nuestro sector en 
diferentes países.

Disponemos igualmente de documentos que pueden ser de utilidad para las empresas, tales como las Condiciones de 
Venta de las Fundiciones, Contratos tipo, Normativas de transporte internacional, etc. 

CLÚSTER VASCO DE FUNDICIÓN Y FORJA
FUNDIGEX junto con AFV y SIFE forma el Cluster de la Fundición y Forja 
del país vasco, encargándose en concreto de la internacionalización 
del sector. 

A través de las acciones específicas del clúster, colaborando con 
clústeres de otros sectores dentro del ecosistema cooperativo 
montado para tal efecto, logramos como Fundigex tener un mayor 
alcance a la información y los servicios dispuestos para las empresas, 
creando así un ecosistema colaborativo óptimo para la creación de 
sinergias entre empresas no solo de nuestro sector sino alianzas con 
empresas complementarias.

De esta forma se logra un mayor alcance y mejor posicionamiento 
del sector dentro del gran conjunto industrial de nuestra región.

Una de las actividades del Clúster es la participación en la feria 
Intergune+, un evento dedicado al apoyo de la internacionalización 
de la empresa vasca, organizado por la SPRI, y donde se dan cita 
todos los agentes de BTI y SPRI para dar servicio y orientación a las 
empresas. FUNDIGEX participa dentro del stand del Grupo AGEX. 

CAPTACIÓN DE CONSULTAS RECIBIDAS, GESTIONADAS Y 
CANALIZADAS
A pesar de la situación del sector a nivel global y el constante vaticinio que hubo a lo largo del año de la parada en seco 
de la demanda, el volumen de consultas recibida en las ferias y en nuestras oficinas ha sido muy superior a la cantidad 
que incluso solíamos recibir antes de la pandemia.
En concreto recibimos 117 consultas; 66 férreas, 49 no férreas y 2 de otro tipo que canalizamos, poniendo en contacto 
al potencial cliente con los proveedores más adecuados.

BASES DE DATOS
En FUNDIGEX disponemos de diferentes bases de datos que engloban agentes, potenciales clientes, fundiciones 
extranjeras, transportistas nacionales e internacionales, consultores, traductores, etc. que están a disposición de nuestros 
socios a demanda.
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COMUNICACIÓN Y MARKETING
Como os contamos el año pasado, hemos intensificado nuestra labor de Marketing y Comunicación, tanto a nivel interno 
como a nivel externo.

Fundigex es la entidad encargada de promocionar la marca de la fundición española en los mercados internacionales y 
tiene la responsabilidad de proyectar una imagen de calidad y acorde con los ODS que corresponden con nuestro sector. 
Es cierto que la marca de Fundigex tiene un buen posicionamiento y reconocimiento en los mercados internacionales, 
pero es importante mantener ese reconocimiento y trasladarlo a las empresas de forma colectiva. 

Así seguimos buscando vías para dar mayor alcance a la marca de nuestra industria, trabajando para proyectar una 
imagen de la fundición española renovada, sostenible, digitalizada y en concordancia con la fabricación inteligente a 
nivel internacional.

Además, es importante que la comunicación interna, es decir, la que tenemos que nuestras empresas asociadas sea 
clara y efectiva. Tenemos que tener clara la relación que queremos tener con los asociados y el mensaje que queremos 
proyectar de ellos en los mercados internacionales. 

Contamos entre nuestro material promocional con la 
página web que, en el 2022 tuvo 21.196 usuarios de 
los que 20.995 fueron nuevos, con una duración media 
de 2,16 minutos, con lo que podemos afirmar el buen 
posicionamiento de nuestra web.

Asimismo, contamos con 3 Catálogos: Catálogo 
General, Catálogo técnico de Proveedores para la 
Fundición y Catálogo técnico de Fundiciones, que 
distribuimos en todas las ferias en las que exponemos.

Finalmente tenemos en marcha dos Landing Pages, 
una para el mercado estadounidense y otra para los 
mercados DACH, que traccionan visitas a la página 
general de Fundigex y, por tanto, dan mejor visibilidad 
a nuestras empresas asociadas. 

MATERIAL PROMOCIONAL

FUNDIGEX EN PRENSA
La difusión de nuestras actividades en prensa es 
otra manera de darnos a conocer.  De esta forma, 
hemos venido continuando con nuestra labor de 
enviar notas de prensa a los principales medios 
especializados y revistas de interés para nuestro sector, 
como pueden ser Fundipress, Empresa XXI o Foundry 
Planet. Asimismo, hemos llegado a un acuerdo con el 
Global Casting Magazine, publicación que realizan 
conjuntamente Foundry Planet, Modern Casting y 
China Foundry Asociación para dar visibilidad en su 
revista de Fundigex y sus asociados y hemos aparecido 
en el Metal Supplier Magazine, editada por la Sociedad 
Mexicana de Fundición.

REDES SOCIALES
Las RRSS se han convertido en el medio de comunicación 
de mayor alcance. El perfil de FUNDIGEX LinkedIn, 
la red en la que somos activas, se acerca a los 2.300 
seguidores, con lo que todo lo publicado en esta red 
tiene una visibilidad muy interesante.

Aprovechando la cantidad de seguidores, no solo 
publicitamos lo que queremos dar a conocer de 
nuestras actividades, sino que la usamos como una 
plataforma promocional para nuestras empresas 
asociadas.
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JUNTAS, COMITÉS Y REUNIONES
ESTRATÉGICAS
JUNTA GENERAL ORDINARIA
2 de junio
Oficinas de Fundigex, Leioa

En el 2022 tocó celebrar la XXVII Junta General Ordinaria 
y por fin pudimos hacerlo con nuestros socios de forma 
presencial en nuestras oficinas de Leoia. Es un momento 
muy especial en el que tenemos la oportunidad de 
contar todos los servicios ofrecidos y actividades 
realizadas a lo largo del año. En esta ocasión, además 
de la habitual e interesantísima introducción del 
presidente, Borja Lambea Vaz de Reinosa Forgings and 
Castings, S.L., les solicitamos a dos socios; Igor Olague 
de Fundiciones Aizpurua, S.A. y Manuel Linares de 
Saeta Die Castings, S.L. que informaran a los asistentes 
sobre el funcionamiento de los respectivos Grupos de 
Trabajo en los que están participando.

COMITÉS DE DIRECCIÓN  
DE FUNDIGEX
10 de febrero y 27 de octubre
Oficinas de Fundigex, Leioa

En las reuniones se tratan temas estratégicos de 
la asociación, se proponen nuevos proyectos y se 
revisan las actividades. No obstante, también sirve 
como espacio en el que se da el intercambio de 
experiencias y opiniones sobre el sector y los mercados 
internacionales. 

En 2022 tuvimos una nueva incorporación; Funvisa, 
S.A. con lo que contamos actualmente con 11 empresas 
en el Comité de Dirección. 

FU
N
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EX

JORNADA DE REFLEXIÓN
29 de marzo
Oficinas de Fundigex, Leioa

En el mes de marzo se celebró la Jornada de Reflexión, 
una reunión anual con el Comité, que sirve para 
analizar más en profundidad y componer las líneas 
estratégicas de la asociación.

JUNTA AGEX
19 de diciembre
Oficinas de Fundigex, Leioa

Dos veces año se reúnen los Presidentes y Directores de 
las cuatro Asociaciones para valorar el año, tanto a nivel 
de grupo como individualmente. Asimismo, se analiza 
la situación de los cuatro sectores representados. 
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REUNIONES ESTRATÉGICAS 
SECCIÓN PROVEEDORES 
PARA LA FUNDICIÓN
11 de octubre
Oficinas de Fundigex, Leioa

En esta sección se realizan también reuniones 
estratégicas para poner en común el plan de acción a 
llevar a cabo a lo largo del año en curso.  Se trata de 
reuniones dinámicas, donde se establecen las líneas de 
trabajo a realizar por parte de la asociación. 

La sección de proveedores se compone por 11 
empresas muy activas a nivel internacional y con una 
gran proyección de futuro.

GRUPOS DE TRABAJO ESTRATÉGICO

G.T. USA

A lo largo del 2022 se organizaron dos actividades de promoción exterior y se siguió promocionando la Landing Page a 
fin de captar leads del mercado estadounidense. 

Se había puesto diciembre del 2022 como fecha límite de la primera fase tras la cual se iban a valorar los resultados 
de las acciones llevadas a cabo con este grupo desde su comienzo en 2019. Una vez pasada la fecha, algunas empresas 
solicitaron la baja mientras que otras apostaron por continuar.

Asimismo, se está colaborando con la Oficina Comercial de Chicago a fin de poder gestionar la organización de agendas 
de trabajo para reunirnos con potenciales clientes.

G.T. PAÍSES NÓRDICOS

Se pone en marcha a finales de año un segundo grupo de trabajo de mercados con el fin de potenciar nuestra presencia 
en los países nórdicos. 

Se realizó el Kick-off meeting en el mes de noviembre, contando con 9 empresas interesadas en participar.

• ICEX España Exportación e Inversiones

• Ministerio de Industria, Comercio y Turismo

• Gobierno Vasco

• SPRI

• AFV-FEAF

• Azterlan

• Instituto Tabira

• Tecnalia

RELACIONES DE COLABORACIÓN
Es una prioridad para FUNDGIEX establecer colaboraciones con otras asociaciones, centros tecnológicos, entidades 
gubernamentales y otros clústeres, Las alianzas son clave para una asociación como la nuestra, enfocada al servicio de 
sus socios. En tiempos de pandemia, estas relaciones y sinergias son mucho más importantes aún si cabe, por lo que 
durante el año 2022 FUNDIGEX ha ido consolidando su relación con:

• Asociaciones Sectoriales Españolas

• Asociaciones de Fundidores de otros países (WFO, 

Japan Foundry Society, Sociedad Mexicana de 

Fundidores, China Foundry Association, Asia Foundry 

Association, Gjuteriföreningen)

• FUNDIPRESS

• TACEX

• WEROI
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ACEROS MOLDEADOS DE LACUNZA, S. A.

ALU GAP - GRUPO ALUMINIOS DE PRECISIÓN, SLU

AFPVN

AMPO, S. COOP.

AMURRIO FERROCARRIL Y EQUIPOS, S.A.

BETSAIDE, S.A.L.

DELTA VALENCIA, S.L.

DITALEN, S.L.

EBROACERO, S.A.

ECRIMESA INVESTMENT CASTING

FONDERÍA ESPECIAL, S.A. FONDESAL

FREEZE CAST EUROPA, S. L.

FUNDICIÓN DE ALUMINIO POR GRAVEDAD, S.L.U - FAG

FUNDICIONES AIZPURUA, S.A.

FUNDICIONES CARG, S.L.

FUNDICIONES DE ACEROS ESPECIALES D, S. L.

FUNDICIONES DE ÓDENA, S.A. - FUNOSA

FUNDICIONES DEL ESTANDA, S.A.

FUNDICIONES FUMBARRI DURANGO, S. A.

FUNDICIONES GARBI, S.A.

FUNDICIONES GOICOECHEA, S.L.

FUNDICIONES JOAQUÍN BERECIARTU, S.A.

FUNDICIONES JULCAR, S.L.

FUNDICIONES PALACIO, S.L.

FUNDICIONES RÍO EBRO, S.L.

FUNDICIONES SAN ANTONIO DE URKIOLA, S.L.

FUNDICIONES UR ARTEA, S.L.

FUNVISA, S.A.

FURESA, S. COOP. 

GAMARRA, S.A.

GRI CASTINGS, S.L.

GRUPO WISCO, S.L.

FU
N
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EX

LISTADO DE SOCIOS
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SECCIÓN PROVEEDORES PARA
LA FUNDICIÓN

ALJU, S.L.

AURRENAK, S. COOP.

EUSKATFUND, S.L.

FUNDACIÓN AZTERLAN

GESTIÓN INTRAEMPRESARIAL, S.L.

GHI HORNOS INDUSTRIALES, S.L.

HORMESA, HORNOS Y METALES, S.A.

INDEFUNSA, S.A.L.

INGENIERÍA Y SERVICIOS TÉCNICOS, S.A. - INSERTEC

LORAMENDI, S. COOP.

TECNALIA RESEARCH & INNOVATION

VIBROTECH ENGINEERING, S.L.

GUIVISA, S.L.

GURELAN, S.L.

INGENIERÍA DE ALEACIONES, S.A. (ARRUTI ALEACIONES)

LINGOTES ESPECIALES, S. A.   

MEK CASTING, S.L.

METAL SMELTING, S.A.   

METALÚRGICA MADRILEÑA, S.A.

MICROCAST EUROPE, S.L.U.

MIM-TECH ALFA, S.L.

MIMECRISA, S.A. (MIM-METAL INJECTION MOULDING)

NISSAN MOTOR IBÉRICA, S.A.

REINOSA FORGINGS & CASTINGS, S.L.

SAETA DIE CASTING, S.L.

SAKANA, S. COOP.



www.agragex.es           www.siderex.es           www.fundigex.es           www.mafex.es           

Parque Empresarial Ibarrabarri
C/ Iturriondo, 18 - Edificio A-1, 1º C

E-48940 Leioa - Bizkaia - Spain
Tel.: (+34) 944 70 65 05

www.grupoagex.es


